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Eine Marke der DSV Gruppe

ATLAS
MEDICUS:

Das Beratungstool fiir
Heilberufe.

Hohere Ertrdge durch herausragende
Beratungsleistung.
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ATLAS MEDICUS.

Fur Sie als Sparkasse sind Kunden aus den Heilberufen besonders attraktiv. Den

ATLAS MEDICUS ist das Tool fur Ihre Heilberufe-Berater:innen. Durch akt
der komplexe Gesundheitsmarkt fiir Sie transparent. Umfassende Ana
chen ein fundiertes Beratungsgesprach. Bauen Sie mit ATLAS MED
tragreichen Zielgruppe der Heilberufe aus!
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Ein attraktives Marktsegment.

Warum sind Kunden mit Heilberufen interessant fiir lhr Institut?

e Wachsender Markt
aufgrund der demografischen Entwicklung

e Steigender Investitionsbedarf
aufgrund des medizinischen Fortschritts und der technologischen Entwick-
lung

e Generationswechsel
und damit die Suche nach einem Nachfolger bei geschatzt der Halfte der
Praxen in den nachsten zehn Jahren

¢ Geringes Ausfallrisiko
bei Kunden mit Heilberufen und damit eine Reduzierung der Risikokosten

lhres Instituts

o Attraktive Ertrige Deckungsbeitrag Il
im Schnitt um 2.000 EUR je Kundenverbund bei insgesamt 200 Verbiinden!

! Quelle: DSGV | Broschiire Betreuungskonzeption Heilberufe/Freie Berufe 2.0.
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Ein Tool.
Viele Méglichkeiten.

ATLAS MEDICUS bietet alles, was lhr
Beratungs-Team fiir eine erfolgreiche
Kundenbetreuung braucht. Ubersicht-

lich, userfreundlich und mit hohem
Mehrwert fiir Sie und lhre Kunden.
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Setzen Sie ATLAS MEDICUS gewinnbringend ein —in der Gesprdchs-
vorbereitung, im Beratungsgesprach, in der Angebotsphase.
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ATLAS MEDICUS wird von unserem Partner und Marktspezialisten
REBMANN RESEARCH stetig aktualisiert und weiterentwickelt.
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»Mit ATLAS MEDICUS kénnen wir unsere Kunden aus
den Heilberufen - die oft eine geringe Affinitdt zu
betriebswirtschaftlichen Themen haben - regelrecht
begeistern!“

Markus Branz,
Berater AeskulapCenter Kreissparkasse Ludwigsburg
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Das Herzstiick:

Der Praxisplaner.
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Der Praxisplaner ist das Herz des ATLAS MEDICUS. Er ist
ein ganzheitliches Controlling-Instrument, mit dem Sie -
unter anderem ... . e ————

Betriebsvergleiche effizient durchfiihren, : s i :

durch ein regelmaRiges, umfangreiches , e

Wt o

Praxiscontrolling Ihrem Kunden Optimierungs- und : =

o

Investitionsmoglichkeiten aufzeigen und wn ¢
eine Praxisschdtzung'zur Beratung lhrer Kunden bei der
Praxisiibergabe bzw. -ibernahme vornehmen.
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Eine aktuelle Nutzerumfrage ergab:

Ein GroRteil der Befragten nutzt den Praxisplaner bei Existenzgriindungen,
im Neukundengeschift sowie vor und wahrend des Beratungsgesprachs.

»Der Praxisplaner ist ein wirklich praxis-
orientiertes, ganzheitliches Tool, um den
Arzten eine spezialisierte und betriebs-
wirtschaftlich fundierte Beratung zukom-
men zu lassen.”

Thorsten Lorenz, Leiter AeskulapCenter,
Kreissparkasse Ludwigsburg

! Quelle: DSGV | Broschiire Betreuungskonzeption Heilberufe/Freie Berufe 2.0.
2 Quelle: DSV Umfrage zum Praxisplaner 11/2019, 57 Teilnehmer.

»Der Praxisplaner ist sehr gut geeig-
net, um aus der betriebswirtschaft-
lichen Analyse heraus Vertriebsan-
sdtze z.B. in Richtung Geldanlage
und Altersvorsorge abzuleiten und
diese verstdndlich zu begriinden. Die
Ertrage aus dem Finanzierungs- und
dem Provisionsgeschaft konnten
damit in den letzten Jahren deutlich
gesteigert werden.”

Thorsten Lorenz, Leiter AeskulapCenter,
Kreissparkasse Ludwigsburg
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Ilhre Vorteile.

Entwickeln Sie lhr Institut weiter: Hohere Beratungskompetenz.
Zur Sparkasse fiir Heilberufe. - o
Nutzen Sie die Vorteile des ATLAS MEDICUS! * Uberzeugend: Individuelle Beratungs-

qualitat dank Spezialwissen
e Nachvollziehbar: Kooperations- und Differenzierung

Ste'gende Ertrage. lhrer Kunden ausfuhrlich beurteilen
e Umsdtze steigern: Anhand von Analysen konkrete

Strategien ableiten und Sparkassen-Lésungen Mehr Effizienz.

anbieten

e Onlinespeicherung: Jederzeit und von tberall
erfasste (Kunden-)Daten abrufen und weiterbearbeiten
e Zeit sparen: Umfassende Analysen schnell durchfiihren
e Optimierte Prozesse: Schnittstellen zu OSPlus_neo
und EBIL pro bringen lhre Ergebnisse dorthin, wo Sie
diese bendtigen

e Potenziale ausschopfen: Angrenzende Themen wie
Geldanlage und Altersvorsorge einfach integrieren

e Kosten senken: Zeitsparend Reportings und Strate-
giebetrachtungen erstellen, z. B. zur Multiplikato-
ren-Akquise

GroRere Sicherheit.

e Sicher bewerten: Chancen- und Risikobewertung
verldsslich durchfihren

e Fundiert entscheiden: Kreditentscheidungen auf
fundierter Datenbasis treffen

1 Quelle: DSGV | Broschiire Betreuungskonzeption Heilberufe/Freie Berufe 2.0.
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Kostenlos und umfassend.
Unsere Services fiir Sie.

So nutzen Sie ATLAS MEDICUS noch effizienter!

Unsere kostenlosen Services und Weiterbildungsmdoglichkeiten unterstiitzen Sie wah-
rend der gesamten Nutzungsdauer von ATLAS MEDICUS in lhrer Arbeit. Besonders
hervorzuheben sind neben dem kostenlosen Einfiihrungstag in lhrem Institut vor Ort die
regelmaRig stattfindenden Webinare sowie das Anwenderforum ATLAS MEDICUS.

Mit ATLAS MEDICUS bauen lhre Berater:innen ihre Heilberufe-Kompetenz stetig aus.
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Das ATLAS MEDICUS-Anwenderforum.

Bei dem regelmaRigen Treffen der Nutzer:innen des ATLAS MEDICUS
kénnen Sie Themen und Verbesserungsvorschldage einbringen, die
wir in kiinftigen Entwicklungen beriicksichtigen. In der Veranstal-
tung informieren wir Sie tiber Neuheiten und bieten lhnen die wert-
volle Gelegenheit, sich mit Kollegen aus anderen Instituten auszutau-
schen.

Die Webinare.

Einflihrungs-Webinar, fachliche Webinare sowie regelmafige
Webinare zu neuen Features der Anwendung und Schwerpunktthe-
men der Gesundheitsbranche vertiefen das Spezialwissen und die
Beratungskompetenz Ihres Teams kontinuierlich.

Auf unserem Portal halten wir Sie auf dem Laufenden!
Schauen Sie gleich mal hier vorbei.



https://portal.dsv-gruppe.de/dsv/atlasmedicus
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Eine Investition,
die sich rechnet.

Das Potenzial der Kundengruppe Heilberufe ist groB. Schopfen
Sie es mit ATLAS MEDICUS voll aus. Diese Zahlen liberzeugen.

46 % der Haus- und Fachdrzte verzeichnen ein Honorarwachs-
tum zwischen 2009 und 2019. Die Gruppe der Heilberufe stellt
mit 31 % den grdRten Anteil der Freiberufler und hat mit 129

TEUR das hochste @-Bruttoeinkommen aller Freiberufler.! Im
Jahr 2019 erstellten Sparkassen tber 4.000 Praxisplaner-Reg
in ATLAS MEDICUS.

1Quelle: DSGV | Gesamtdokumentation Betreuungskonzeption Heilberufe/Freie Berufi
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lhre Gesprachspartner.

Kunden-Service-Center
Telefon 0711 782-21414
kundenservice@dsv-gruppe.de

Unsere Services.

Detailinformationen und kostenlose Unterstiitzung:
https://portal.dsv-gruppe.de/dsv/atlasmedicus

Bestimmen Sie selbst, welche Infos Sie wie erhalten:
https://portal.dsv-gruppe.de/profil/news/produkte.html
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Kooperationspartner und Partnerunternehmen
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S-Management Services GmbH
Am Wallgraben 115

70565 Stuttgart
www.s-management-services.de

© 09.2022 S-Management Services GmbH, alle Rechte vorbehalten.

Der Inhalt und die Ideen dieses Dokumentes sind vertraulich und diirfen
weder weitergegeben noch auf irgendeine Weise weiterverwendet
werden. Fiir die Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit der Angaben wird
keine Haftung tibernommen.
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